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PREZENTACJA INWESTORSKA

Model biznesowy
white-label bramki ptatnicze;.

Karty, BLIK, subskrypcje i telefon jako terminal — petny scenariusz
operacyjny i finansowy w horyzoncie 36 miesiecy.

INWESTYCJA PRZYCHOD M36 BREAK-EVEN MIES. MERCHANTOW M36

2,54 M PLN 628 744 PLN MI19 529

DATA OPRACOWANIA - 21.07.2026
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Zatozenia modelu

Petny scenariusz biznesowy dla white-label bramki ptatniczej z ptatnosciami
kartowymi, BLIK oraz obstugg subskrypciji. BENCHN A RK SR KU

Przelewy24 1,29% + 0,30 zt
Struktura przychodow oparta wytgcznie na prowizji od obrotu i optacie za

transakcje — zgodnie z logikg operatorow Stripe, Przelewy24 i PayU. Bez

PayU (MSP od11% + 0,30 zt
optaty wdrozeniowej i bez abonamentu. ayU (MSP) 194 ,

Stripe (EOG) = 1.5% + 0,25 EUR



— STRONA WWW WHITE-LABEL 02 - CENNIK

POBIERZ PDF

— 02

Stawki sprzedazowe

Stawki konkurencyjne cenowo wzgledem rynku, zaprojektowane pod szybkie pozyskanie wolumenu
i merchantow.

DUZI MERCHANTCI

0,30%

+ 0,20 zt netto / transakcja

Sredni ticket

250 PLN

SREDNI

[,10%

+ 0,20 zt netto / transakcja

Sredni ticket

180 PLN

MALI

[,10%

+ 0,20 zt netto / transakcja

Sredni ticket

120 PLN
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Skala docelowa w M36

DUZYCH MERCHANTOW SREDNICH MERCHANTOW MALYCH MERCHANTOW
Obrot jednostkowy 500 000 PLN / mies. Obrot jednostkowy 200 000 PLN / mies. Obrot jednostkowy 75 000 PLN / mies.
tgczny obrét seq. 2,5M PLN taczny obrot seg. 14,8 M PLN taczny obrot seg. 33,75 M PLN -

Sredni ticket transakcyjny: 250 /180 / 120 PLN dla duzych, $rednich i matych — wptywa wytgcznie na czesé statg
0,20 zt przychodu transakcyjnego.
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Zakres funkcjonalny

Telefon jako terminal pfatniczy — aplikacja mobilna

¢ CHECKOUT ONLINE TAP-TO-PHONE
rzyjmuj tatnosci bez fizyczn POS.
B2y J<apdiOss be yteego S Karty, BLIK Terminal w aplikaciji
Aplikacja jest integralng czescig platformy — obok checkoutu
online, ptatnosci kartowych, BLIK i obstugi subskrypciji. Przychody

R . . . . . SUBSKRYPCJE AML / COMPLIANCE
Z modelu zaktadajg juz pozyskanie klientow korzystajgcych z tej
funkcjonalnosci. Recurring billing Ops + monitoring

WHITE-LABEL API-FIRST

Branding partnera Integracje merchantow -
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Budzet budowy MVP

PO / Analityk — 6 mies. 198 000 PLN

Backend Senior — 6 mies. 210 000 PLN

Backend Mid — 6 mies. 156 000 PLN

Architekt kodujgcy — 6 mies. 234 000 PLN

2x Frontend Mid — 6 mies. 312 000 PLN

ZESPOt - 6 MIESIECY

Tester — 6 mies. 168 000 PLN -
UX / grafik projektowo 25 000 PLN 1 , 35 M PLN

DevOps z doskoku 50 000 PLN

8 rdl produktowo-technologicznych — od PO, przez architekta i
backend, po QA i UX. Half-year build, then handover to operational

taczny koszt MVP 1353 000 PLN team.
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Koszty state po wdrozeniu

MIESIECZNY RUN-RATE

270 k PLN

netto / miesigc (z marketingiem od M6)

Zespot produktowy, ops, compliance i C-level. Marketing skalowany

od 6. miesigca.

2x Backend

2x Frontend

Administracja / Help Desk

Ksiegowosc¢

Compliance / AML Ops

DevOps z doskoku

Infrastruktura

Narzedzia / monitoring

Legal / konsultacje

COO

CEO

Marketing (od M6)

Razem / miesigc

06 -

QP EX

POBIERZ PDF

61000 PLN
52 000 PLN
16 000 PLN
8000 PLN
22 000 PLN
6000 PLN
12 000 PLN
7000 PLN
6000 PLN
25 000 PLN
25 000 PLN

30 000 PLN

270 000 PLN
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[nwestycja poczatkowa

Budowa MVP 1353 000 PLN
. ]

Setup partnera / integracje 600 000 PLN
e

Security audit / hardening 70 000 PLN
fo———

Legal / compliance setup 120 000 PLN
[ca—

Bufor kapitatu obrotowego 400 000 PLN

I
RUNDA SEED

tacznie 2543 000 PLN
a

M PLN

Budowa produktu, integracje partnerskie, audyt
bezpieczenstwa, przygotowanie formalne i bufor kapitatu
obrotowego do momentu dojscia do skali.
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Projekcja przychodow i wyniku

1050k

700k

350k
-

-350k 1 | | | 1 | | | 1 | | |
M1 M4 M7 M10 M13 M16 M19 M22 M25 M28 M31 M34
-0~ Przychod -o- Koszt WM Wynik mies.
PRZYCHOD 36M KOSZTY 36M WYNIK OPERACYJNY BREAK-EVEN MIES.

9,91 M PLN 9,89 M PLN +19 539 PLN Miesigc 19
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Kamienie milowe 36 miesiecy

MIES.

M1

M6

M12

M18

M19 BREAK-EVEN

M24

M30

M36

Petna tabela 36 miesiecy dostepna w zatgczniku modelu finansowego.

DUZI

SREDNI

15

30

32

44

29

74

09 -

MALI

90

180

195

270

360

450

KAMIENIE MILOWE

PRZYCHOD

0 PLN

O PLN

135 033 PLN

261 267 PLN

280 361 PLN

380 678 PLN

502 511 PLN

628 744 PLN

KOSZT

314 333 PLN

319333 PLN

270 000 PLN

270 000 PLN

270 000 PLN

270 000 PLN

270 000 PLN

270 000 PLN

POBIERZ PDF

WYNIK MIES.

-314 333 PLN

=319 333 PLN

-134 967 PLN

-8733 PLN

+10 361 PLN

+110 678 PLN

+232 511 PLN

+358 744 PLN
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Kluczowe wyniki finansowe

YYYYYYYYYYYYYYYYYY
SSSSSSSSSSSSSSS
YYYYYYYYYYYYYYYYY

WWWWWWWWWWWWWWWWWWW

2,943,000 PLN

IIIIIIIII

MIESIAC 36

Przychod miesieczny

623 /44 PLN

Wynik operacyjny miesieczny

+358 744 PLN

529 merchantow - 5 duzych - 74 srednich - 450 matych
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PODSUMOWANIE

Konkurencyjna prowizja,
Sredni 1 mali merchantci
jako gtowna dzwignia skali.

Model zaktada budowe i uruchomienie white-label bramki ptatniczej W horyzoncie 36 miesiecy projekt osigga dodatni wynik operacyjny i =
W oparciu o wtasny zespot produktowo-technologiczny oraz partnera stanowi baze do dalszego skalowania. Inwestycja startowa pokrywa

integracyjnego, wraz z aplikacjg mobilng zmieniajgcg telefon w produkt, integracje, bezpieczenstwo i bufor operacyjny do skali

terminal ptatniczy. rynkowej.

» WROC DO POCZATKU PAYFLOW WHITE-LABEL - 2026



